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Hoe pak ik
dit nou aan?
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1. De Gemeente 2. Welke doelgroep?
Welke wijk mag minima - Kain ik hier echt op besparen? - =
meer verduurzamen? middenkiasse + Gadt dit me niet meer kosten per maand? )
, _ , : : : 3. Een brief
Woning/buurt/wijkniveau Hoge middenklasse * |S dit wel een gOede |nveSte|’|ng?
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Dat scheelt!
Interessant..
. ik wil meer
4. Gebruik de tool om... weten.
l vanuit jouw budget te g-',-"-g 213 QR scans

berekenen wat wat je het

@ stap 2 naar stap 3
beste kan doen.

g) 53% Inwoners klantreisstap
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Y 6. Betrouwbare o
{ o__ fina nciering en realisatie .
N E— 7. Monitoren en leren
. .
> y Offerte check Succes wordt gemeten en

* Uitvoer begeleid door gebruikt om te verbeteren
betrouwbare partner
5. Route kiezen
- Zelf offertes opvragen, of

- direct een afspraak plannen met een
energieadviseur of energiecoach




